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|NTRODUCCION -

COMO USAR ESTE LIBRO -

9 -

CUATRO CASOS DEEXITO

Agulla & Baccetti, agencia de publicidad
Caro Cuore, lenceria femenina

Asatej, agencia de viajes y turismo
Casa FOA, exposicion de decoracion

Paso I: ;QUIERO SER EMPRESARIO?

I. ;Para qué crear una empresa’
2. ;Esta dispuesto a arriesgar’
3. Exito y fracaso
PAsoO 2: ;DE DONDE SACO LA IDEA?

I. Dénde buscar
2. Cémo generar las ideas
3. ;{Cuil es la mejor?
PAso 3: ;CUAL ES EL NEGOCIO?

I. Responda a una necesidad

2. Los factores clave de éxito

3. ;Qué tiene que lo diferencie de los demas?

4. Los errores comunes

5. (Empezar de cero?

PAso 4: ;COMO INVESTIGO EL MERCADO?

I. La competencia
2. El que siempre tiene razén: el cliente

3.Amenazas y oportunidades

PAsO 5: ;COMO HAGO MARKETING!?

I. ;Cual es el producto?
2. El precio justo
3. Dénde y como vender

4. ;Y la promocién’
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|. Forma legal de |2 empresa

2. ;Solo o con socios?

3. L2 organizacion interna

4.6 personal

5. ;{Qué estructura debe tener la empresa’
6. Como elegir el nombre

7. Los requisitos legales

8. Busque asesoramiento

PAsO 6: ;COMO CONCRETO EL NEGOCIO? 85

Paso 7: ;CUAL SERA MI GANANCIA? 103
I. ;Cuél es el costo?
2 Las ventas
3. ;Como se define el precio?
4. B punto de equilibrio
5. Cémo zumentar la ganancia
PAso 8: ;COMO OBTENGO EL DINERO? s

|. Monto de l2 inversion inicial
2 HAujo de fondos (cash flow)

3. ;Cémo se financia?
Paso 9: ;COMO HAGO EL PLAN DE NEGOCIOS? 127
I. Como se estructura e plan de negocios
2. Como presentar ka informacion
Paso 10: A La accion! 135
I. Preparados_. -
2 Listos._
3.;Ya!
4. ;Y después?
BisuoGmaFia 148
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